
2026年半年度业绩说明会

副董事长、行长 谢伟

2026年8月31日



R190 

G180 

B180

R110 

G100 

B100

R65 G65 

B65

R10 G25 

B80

R5 G55 

B125

R8 G80

B180

R170 G5 

B30

R230 G0

B0

R15 

G110B24

0

R120 

G170B24

5

R200 

G220

B250

第18位

全球银行“1000强”排名
根据一级资本，较去年提升1位

BBB+

长期发行人主体评级
近十年来首次上调

整体经营实现稳中有进、向新向优

坚持战略定力，数智化战略成效持续显现

AA

万得上调我行
ESG评级
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一、巩固良好发展态势，主要指标稳中有进

经营效益稳中有升



单位：亿元

4

总资产 104,054 亿元，▲3.21%

贷款总额 58,683 亿元，▲2.88%

2025A 2026H 2026H2025A 2025A2025A 2026H 2026H

总负债 95,647亿元，▲3.32%

存款总额 58,641亿元，▲5.05%

服务能级稳步扩大

一、巩固良好发展态势，主要指标稳中有进
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⚫ 不良贷款率1.25%，较上年末下降0.01个百分点

⚫ 拨备覆盖率197.81%，保持在较好水平

⚫ 核心一级资本充足率9.05%，连续三个季度上行

一、巩固良好发展态势，主要指标稳中有进

风险底盘持续夯实



⚫ 持续推进集团化发展战略，不断丰富

金融牌照，优化协同机制

⚫ 强化资源共享，发展合力持续释放，

全面提升子公司行业竞争力

⚫ 经营绩效和集团贡献度显著提升

一、巩固良好发展态势，主要指标稳中有进

综合化经营成效持续显现



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（一）数智领航，经营效益持续韧性改善

⚫ 连续第八个季度实现营收、利润同比双增长

⚫ 坚持数智化战略定力，核心能力持续积淀

⚫ 以服务实体经济为本，以价值创造为基

⚫ 战略路径选择的正确性，经营成效的可持续性



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（二）赛道攻坚，特色化、差异化竞争优势加快厚植（1/2）

科技金融

• 科技金融贷款规模超1.13万亿元，
较上年末净增830亿元

• 客户数26.8万户，较上年末净增超1.6万户

供应链金融

• 在线供应链业务量突破5,000亿元，同比增长55%

• 供应链上下游客户净增超1万户



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（二）赛道攻坚，特色化、差异化竞争优势加快厚植（2/2）

普惠金融

财资金融

• 管理个人AUM余额（含市值）突破

5万亿元，较上年末增长7.30%

• 财资中收39.79亿元

• 普惠型小微企业贷款规模5,443亿元，

较上年末增加203亿元

• 贷款增量及客户增量均位列可比同业

第一

• 本外币贷款余额3,559亿元

• 跨境交易结算量2.98万亿元，同

比增长44.67%

跨境金融



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（三）“三超”聚力，数智化综合服务能力提质跃升

⚫ 手机银行签约客户数净增超230万户，

月活跃用户3,166万户

⚫ “浦惠来了”平台注册用户突破330

万户，▲30%；平台新增对公客户

数占全行对公新增客户超70%，授

信客户占比66%，平台新增贷款投

放额同比增长超3倍

超级平台

⚫ 浦科贷规模超1,600亿元，净增288亿元

⚫ 浦链通当年投放786亿元，余额突破千亿

⚫ 浦惠贷余额达1,663亿元，▲19%

⚫ 浦赢并购贷款投放672亿元，▲30%

⚫ 浦闪贷累计投放金额达 3,153亿元，

▲27%

超级产品

⚫ 北斗司库新签约项目超2,500个，客

户交易量超2.6万亿元

⚫ 靠浦薪平台认证企业用户突破10万户，

较上年末增加4.43万户

⚫ 财富管理平台50万及以上AUM客户

的资产配置报告覆盖率达29.5%

⚫ 天眼系统启用风险监测运营线上流程，

功能持续迭代升级

超级系统



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（四）AI赋能，加快培育新质生产力

⚫ “全员、全息、全链条”科技体系建设，以业务成效为价值牵引，加快培育

发展新质生产力，推动人工智能与金融业务深度融合；

⚫ 累计推进超440个AI应用建设，推动智能体工程化落地部署达220个；

⚫ 深度赋能智慧营销、智慧经营、高效运营、数智风控、智能管理五大领域；

⚫ 上半年累计产生2,500人年新质生产力，实现AI应用生产力自动化测算。



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（五）客户强基，升级全生命周期综合服务体验

⚫ 纵深推进“客户强基”工程，客户底盘稳步夯实

⚫ 对公客户依托做精做细分层分类经营体系，客户体验不断提升

公司客户数达到262.77万户，较上年末增加10.48万户，增长4.15%

⚫ 零售客户依托线上化、集约化、可视化经营模式全面增量提质

个人客户（含信用卡）达到1.75亿户，较上年末增加395.85万户，增长2.34%



二、深化数智战略，转型发展持续显效

（六）深耕长三角，打造服务国家战略主阵地

⚫ 长三角区域

➢ 存贷款规模皆列股份制银行第一

➢ 贷款增量全行占比超60%

➢ 不良率显著优于全行平均水平

⚫ 上海地区

➢ 存贷款规模及增量均列股份制银行第一

➢ 资产托管及资金监管规模、并购贷款余额等列全市场第一



⚫ 把握产业转型趋势和新旧动能转换机遇

⚫ 聚焦传统产业提质升级、新兴产业发展壮大和未来产业前瞻培育

⚫ 以专业化研究赋能业务全域发展，全力服务实体经济提质增效

⚫ 深度融入客户场景、筑牢客户关系

⚫ 加快推动对客户全场景的渗透，做深客户经营

⚫ 持续夯实客户基础，重塑业务增长动能

坚持高价值创造，在服务客户中实现经营效益提升

坚持高目标引领，在服务国家战略大局中提升差异化、特色化竞争力

三、紧扣“四高”要求，全力创造“十五五”开局新业绩



三、紧扣“四高”要求，全力创造“十五五”开局新业绩

⚫ 牢固树立正确经营观、业绩观和风险观

⚫ 打造特色数智化风控工具箱

⚫ 提升风险防控的前瞻性、精准性、有效性

⚫ 深化集团化经营战略、强化与资本市场联动

⚫ 发挥综合金融牌照优势

⚫ 全面提升股债贷协同发展的综合化金融服务能级

坚持高效率协同，在综合化经营中激活全域发展潜能

坚持高标准执行，在精细化管理中筑牢安全发展底线
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